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servant de la lecon apprise et de son expéri-
ence dans la formation de coopératives pour
une population a faible revenu, FUNDE décida
d'essayer un systeme ou les femmes met-
traient en place leurs propres organisations de
crédits dans leurs communautés, opérations
qu’elles finiraient par diriger elles-mémes: Une
coopérative d'épargne et de creédit pour les
vendeuses de marche. De telles coopératives,
pour des femmes qui, souvent, ne jouissent
pas d'une image sociale élevée et n'appartien-
nent que rarement a des institutions recon-
nues, pourraient non seulement les faire parti-
ciper a l'expansion et la diversification
economique mais, de plus, leur permettraient
d'effacer leurs dettes, encourageraient
I'épargne et amélioreraient leur statut social.

Creéer Une Coopeérative

A long-terme, le but de FUNDE est d’offrir
a toutes les commercantes de marche du
Nicaragua la possibilité de faire partie d'une
coopérative locale d'épargne et de crédit. La
Fondation décida pour débuter de choisir des
villes de marché de plus de 2.500 habitants.
Elle avait déja entrepris des projets dans plu-
sieurs villes de taille similaire et était relative-
ment bien connue. Utilisant son expérience et
progressant au coup par coup, FUNDE suivit
les différentes étapes nécessaires a la forma-
tion de coopératives.

Les premiéres personnes rencontrees
dans ces villes sont leurs responsables,
notables et dirigeants. S'ils se montrent favor-
ables a de futures réunions, un groupe de
base, comptant de cing a trente membres
potentiels, est constitue, sous les conseils et
recommendations des autorités locales et de
I'équipe délegueée par FUNDE. Au cours de
ces réunions, on explique et discute la signifi-
cation, les structures, fonctions et avantages
des coopératives. FUNDE souligne qu'une co-
opérative n'est pas seulement un moyen
d'obtenir des crédits. Les adhérentes doivent
avoir epargne avant de pouvoir emprunter (En
régle geénerale, les préts consentis n'excédent
pas plus de trois fois les sommes deposees et
ne sont accordés que 45 jours aprés
I'ouverture d'un compte). Un autre avantage
présente, bien que moins tangible, est le role
d'une coopeérative dans la résolution de
problémes économiques par une prise en
charge et une action collective.

Les premieres rencontres durent environ
deux heures. Elles sont tenues aux alentours
immeédiats du marche pendant une dizaine de
jours, aprés quoi peut-étre 100 femmes sont
venues ecouter et discuter. Pour la plupart,
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elles viennent d'abord par curiosite. Habituel-
lement, les premiéres a se presenter sont rela-
tivement plus aisées que le reste, méme si
elles sont également fortement endetiées
auprés des “prestamistas’”. C'est le solide
enthousiasme de ces membres potentiels qui
réussit ensuite & convaincre les autres. De
nombreuses reunions sont necessaires pour
attirer suffisemment de monde et établir une
bonne crédibilité ainsi que pour assurer la
pleine compreéhension des informations com-
muniquées. L'equipe de FUNDE et le groupe
de base expliguent et reexpliguent mille et une
fois comment une cooperative fonctionne.
C'est une étape essentielle si I'on veut qu'une
coopérative bénéficie de la confiance des
habitants. L'acceptation du concept d'une
coopérative est plus lente dans des com-
munautés ou de précedentes tentatives ont
échoué et ou les "prestamistas’ font courir le
bruit que la coopérative volera l'argent de ses
membres.

Quand une trentaine de femmes ou plus
ont décidé de s'associer en cooperative,
FUNDE les aide a s'occuper des deéclarations
et formalités legales. |l est primordiale pour
une coopeérative de posseder une existence
legale si elle veut pouvoir independemment
recevoir et distribuer des fonds, établir des
relations avec d'autres institutions (telles les
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